|

TENDE

SCHERMATURE SOLARI

LA RIVISTA DEL SITO: WWW.TENDEESCHERMATURESOLARI.COM

BALTEUS LED:
NON PLUS ULTRA

IL RIVOLUZIONARIO BRACCIO A FASCIA CON SISTEMA DI ILLUMINAZIONE INTEGRATO

4
www.batgroup.com VA‘ “

GROUP



38 LINTERYISTA (< o A DR i

INTERVIS

IAMO:

RAF SEGERS

Amministratore Delegato della Corradi

Photo Antonio Campanella, cotirtesy of frame: magazine

Pergola bioclimatica Alba :

Tende e Schermature Solari n.3-2016

Come é andata la “stagio-
ne” 2016 e quali sono le
prospettive per il 20177

I 2016 e stato un anno molto
interessante, nel quale ab-
biamo lavorato con soddisfa-
zione. Alcuni prodotti hanno
addirittura superato le nostre
aspettative. Mi riferisco ad
Alba, ad esempio. Alba é la
pergola bioclimatica che ab-
biamo introdotto sul mercato
a ottobre dello scorso anno e
che ci ha sorpreso. Non solo
per i volumi, particolarmente
interessanti, ma anche per le

tipologie di installazioni - residen-
ziali e contract — di grande bellez-
za.

Il 2016 e stato importante anche
sul versante interno all’azienda,
che ha visto il potenziamento di
molte aree. Era importante farlo
per prepararci al 2017, anno da cui
ci aspettiamo ulteriori soddisfazio-
ni e novita.

Quali le novita presentate da
CORRADI quest’anno?

Come dicevo prima, di fatto Alba
€ stata lanciata quest'anno, cosi
come Eteria, un’altra pergola bio-
climatica che ha dimensioni fisse e




movimentazione manuale.

Noi diciamo che e “la piccola” di
casa Corradi, in realta la sua prati-
cita di installazione e di fruizione si
e rivelata elemento apprezzato dal
mercato.

Quali sono le manifestazioni fie-
ristiche, alle quali parteciperete?
Chiudiamo il 2016 con la partecipa-
zione a Veteco, in Spagna dal 25 al
28 ottobre (stand 8D46) e a Equi-
pBaie a Parigi a meta novembre
(stand 1P34). Abbiamo recente-
mente rafforzato la nostra presen-
za in questi due Paesi, dove siamo
comunque attivi da tempo. Sono
due mercali a cui teniamo e in cui ¢i
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aspettiamo di crescere ancora, ma
in generale stiamo investendo mol-
to in Europa, Italia inclusa.

Le “maggiori soddisfazioni” de-
rivano dal mercato nazionale o
da quello internazionale?

Perché, c'e qualche differenza? A
parte gli scherzi, la visione Corra-
di dei mercati & molto ampia. Atti-
vita, strumenti, relazioni, risorse e
soprattutfo competenze sono ben
distribuiti tra Italia e mercati inter-
nazionali. Corradi & un’azienda ita-
liana, sul mercato da quasi 40 anni,
con primati e brevetti che hanno
scritto una nuova storia dell’'out-
door. E’ evidente che [ltalia sia
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fra i nostri mercati pii: maturi, ma
secondo noi non abbastanza per
non pensare di crescere ancora.
L'export sta andando molto bene,
siamo contenti. Ma siamo anche
ambiziosi, e stiamo favorando con
costanza e passione per fare sem-
pre meglio, sia in termini di inno-
vazione, qualita e servizio ai nostri
Rivenditori, sia in termini di crescita
generale.
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